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De software stand-alone 

A solución All-in-one 

¿Por qué  
odoo?

Contabilidad
CRM Ventas

Inventario

Fabricación

Compras

Marketing

eCommerce
Creador de sitios web



Simplifica el flujo 
de trabajo con

Con el paquete CRM, Ventas y Facturación Electrónica 
de Rapsodoo, gestionas todo el ciclo comercial de 
forma integrada.
Organizas los contactos, apoyas la creación de 
ofertas y pedidos, garantizando la emisión, el envío y 
la conservación de las facturas, automatizando los 
procesos administrativos y reduciendo errores.

El resultado es un flujo continuo desde el primer 
contacto hasta la facturación, que incrementa la 
eficiencia, el control y la calidad del servicio.



Rapsodoo SalesFlow Pack

Interfaz de usuario moderna y 
mobile-friendly, con filtros 
inteligentes para obtener una 
visión clara de la actividad 
comercial.

Creación automática de leads 
entrantes a partir de correos 
electrónicos, visitas al sitio web y 
formularios online.

Gestión de la pipeline de 
oportunidades mediante 
sistema drag & drop.

Gestión de actividades, 
vencimientos y 
recordatorios, con 
asignación directa a los 
colaboradores.

Plantillas eficaces que 
reducen tareas de bajo 
valor añadido y optimizan 
los tiempos operativos.

Análisis avanzado de 
oportunidades 
mediante filtros, 
agrupaciones y menús 
desplegables.

Dashboards predefinidos o 
personalizados, gracias a un sistema 
avanzado de reporting, listos para 
compartir con el equipo.

Análisis de clientes potenciales 
para evaluar el ROI de las 
campañas de marketing.

Tablero CRM para 
visualizar de un 
vistazo los KPI de 
todo el equipo de 
ventas.
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Listas de precios y 
descuentos: múltiples 
tarifas, reglas de precios 
y descuentos 
personalizados por 
cliente o producto.

Portal de clientes con 
acceso dedicado para 
consultar ofertas, 
pedidos y facturas.

Informes y análisis para 
supervisar márgenes, 
rendimiento comercial y 
previsiones mediante 
dashboards avanzados.

Firma electrónica 
para aprobar 
presupuestos y 
contratos 
directamente online.

Catálogo de 
productos con 
descripciones, 
imágenes y variantes 
para facilitar la 
decisión de compra.

Upselling y cross-selling, 
con sugerencias de 
productos alternativos o 
complementarios durante 
el proceso de venta.

Automatizaciones e 
integraciones con 
CRM, Facturación y 
Almacén.

Creación de 
presupuesto
s y pedidos 
en pocos 
clics.

Movilidad, para 
gestionar ofertas y 
pedidos desde 
cualquier lugar gracias a 
la interfaz web y móvil.

Integración completa que 
conecta ventas con compras, 
almacén y producción, 
garantizando procesos sin 
interrupciones.
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Creación y envío automático de facturas 
electrónicas en formato XML, transmitidas 
directamente a la autoridad fiscal sin procesos 
manuales.

Integración total de la facturación electrónica 
con ventas, compras, contabilidad y almacén 
para un flujo digital completo.

Recepción y registro de facturas de 
proveedores directamente desde el 
sistema fiscal y contabilización 
automática.

Control y validación de datos con 
notificaciones de errores o rechazos por 
parte de la autoridad fiscal.

Archivo digital de todas las facturas 
electrónicas para el cumplimiento 
legal y la consulta interna.



Propuesta 
de
Proyecto
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El proyecto 
con Rapsodoo

Configuración de CRM, con 
fases y automatizaciones

Creación de presupuestos, catálogo, 
pedidos y pagos online

Facturación Electrónica, con 
transmisión automática del 
archivo XML a la entidad fiscal

Pruebas y validación del 
proyecto para Go-Live

Configuración del 
entorno Cloud SaaS



Economics



Economics
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● Configuración de CRM
● Configuración de la aplicación de 

Ventas
● Configuración de Accounting
● Formación (8 horas en total)
● Guías PDF para superusuarios
● Proyecto “llave en mano”

Tarifa única € 7.000,00

Actividad
Impulsores /
métricas Costos de 

implementación
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Li

ce
n

ci
as

 
O

do
o 

+ 
C

lo
ud

*

● Licencias de Odoo (10 usuarios)
● Odoo.sh Cloud (1 trabajador - 60 GB de 

espacio)
● Producción y pruebas

Compromiso de 

1 año
3k 
(10 usuarios + 
Odoo.sh)

Actividad Impulsores/
métricas Detalles de costos
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● Soporte funcional y técnico hasta 12 
horas € 1.800,00

Actividad Impulsores/
métricas

Detalles de 
costos



Mario Pitingolo
Rapsodoo CEO & Co-Founder
mario.pitingolo@rapsodoo.com

rapsodoo.com


